
ＤＸ人材、足りてますか？

当社は登録者全員が「有資格のIT専門家（ITコーディネータ／中小企業診断士等）」です。
DXを成功に導くため、お手伝いをさせて頂けたら幸いです。

新しいDXサービス
IT専門家シェアリング™
IT専門家サブスク™

上期はA氏でBCP対策、下期はB氏でクラウド対策、
次はC氏でペーパーレス・・等、交替で色々相談したい、
という欲張りなご要望にサブスクで対応します。
例えば年間110万円程度の契約で、毎月選んだ
異なる専門家が、多面的な経営課題を解決します。

雇用すると人件費が高い「IT専門家」も、他企業
とシェアすれば非常に安価で契約できます。
例えば 年間110万円程度の契約で、毎月同じ
専門家へ、定期的に「DX相談」しながら長期的
にお付き合いすることが出来ます。

貴社へ毎月伺い、
IT顧問としてDXを伴走します。 約50名のプロフェッショナル

プロフィール公開中 https://dxtokyo.jp/プロフィール公開中 https://dxtokyo.jp/

Our staff

IT専門家シェアリング™ IT専門家サブスク™

毎月同じ専門家と、継続相談 サブスクで、異なる専門家を自由にセレクト



営業活動、
引き合い管理は？

➡営業マンの頭の中

見積は？
➡ Excel作成、履歴あり

受注

見積

発注

売上 請求

仕入 支払処理

TEL／FAX
EDI／EOS
ECサイト

営業活動
引き合い管理

納品

在庫管理
在庫引当

ハンディターミナル
ロット管理

インボイス対応

売上は？
➡ソフトに入力！

請求は？
➡紙だけど、

ソフトで印刷！

貴社の全体像 が
理解できました！

身の丈に合った、最適な
次の一手 を教えます。IT専門家

Point 業種によって、事情は様々。 マニュアル通りの支援では効果が出ません。
業務全体をヒアリング、課題を「人的」と「IT的」に分解し、最大効果の支援をします。

【業種別カルテを用意】
・建設業（元請け）
・建設業（専業）
・製造業
・卸売業
・病院/医療法人
・介護/社会福祉法人
・食品販売/製造業
・生地・繊維業 他

業務フロー全体を「デジタル診断」し、DXカルテで「人的業務」「IT的業務」に分解します。

独自の「DXカルテ™」を利用した「デジタル診断」

攻めのDXとは・・
ITで売上
ITで販路拡大

守りのDXとは・・

ITで経費
ITでリスク

継続的な支援ができます。

当社社員が約8時間掛けて
しっかりと診断し解説します。

無料

建設業卸売業

ヒトに「人間ドック」
が有るように・・

会社も「デジタル診断」で、良い点、悪い点をチェック。
✕を△に、△を〇に。治療して、良化しましょう！



制度対応のDXとは・・
ITでインボイス対応
ITで働き方改革

制度改正のDXでは、
効率化にはなりますが、
皆が対応するため

差別化にはなりません!

実施プロセス

Case．１

Case．２ DX化の一歩目が踏み出せた病院（100床）

高利益体質に変わった建設業（5~10億）
会社規模も大きくなり、経営課題である「DX化の遅れ」を相談をしました。IT専門家は、
まず業務フローを確認、課題を「人」と「IT」に分解し、それぞれ最適な提案をしてくれました。
いまではITで業務管理が統一され、評判も良く、高収益体質に生まれ変わりました。

相談できるIT顧問を探してました。出会ったIT専門家は、まず当院の内部事情と人員配置、
人別の業務分担と役割等を確認され、無理のない「身の丈改革」が肝要と教えてくれました。
何回かの社内調査の結果、「改善すべき一歩目」を決めて取り組むことが出来ました。
IT専門家も運用に乗る最後まで笑顔でお付き合い頂き、本当に感謝しています。

わが社には、DX人材は必要ない ？
いえいえ、今から取り組むことで、いいことがイッパイ有ります！

さあ、大人気の企業になりましょう！

スタンダードプラン ライトプラン

50万円 半日×6回対応
集中DXコンサル180万円/年額

支援・ご面談×20回対応
（年商5億以上推奨）

110万円/年額
支援・ご面談×12回対応

（年商5億未満推奨）

or

IT専門家が直接訪問し、経営者、役員、
社員と徹底的に会話します。
また職場や工場、製商品、備品や会議資料
の隅々まで拝見し、可能であれば撮影等して
台帳化、本格的なコンサルの下地を作ります。

※必須では有りません。実施しない場合、
年額プランの中で少しずつ理解を深めます。

初回集中分析料

ＩＴ顧問プラン オプションプラン（税抜） （税抜）
明朗
会計

明朗
会計

ハーフプラン

55万円/半年額
支援・ご面談×6回対応
（半年間のお試しモデル）

or

「IT専門家シェアリング™」「IT専門家サブスク™」の料金プランは、上記の通り同一です。
回数に応じたチケット番号をお渡し、好きなIT専門家、日程を予約してご利用いただけます。

予約が無い日でも、メール等のご相談はお受けします。

お問い合わせ
／ご相談
無料

DXカルテ™
診断

無料

IT専門家との
引き合わせ
無料

契約
シェアリング／サブスク

コンサル スタート

…

※ご面談は、ご訪問以外に、WEB面談もご選択できます。ご訪問の場合、交通費の実費をご請求させて頂きます。



DX Tokyo株式会社
info@dxtokyo.jp
https://dxtokyo.jp

●「IT専門家シェアリング™」「IT専門家サブスク™」「DXカルテ™」はDX Tokyoの商標または登録商標です。
●その他、記載されている会社名・製品名は、各社の商標または登録商標です。
●カタログに記載された内容および製品の仕様は予告なく変更することがあります。
●表示されている価格は、すべて税抜きです。

お問い合わせ Company introduction

dxtokyo.jp 検索

PMO支援、
RFP作成も
やってます

お客様側の立場で、システム業者との間に立ち、各種支援を行います。

「自社PMが経験不足」「自社の立場で、作業含め手伝って欲しい」
このようなご要望に対応します。

（実績）
・各種販売管理、基幹システム、ERPシステム、専業システム
・その他、小規模～大規模システムまで 対応

ヒトＤＸ
学び直し「リスキリング」の課題に対し、DX人材育成の
教育を実践！ 新しくてオシャレな教育コンテンツ。
セミオーダータイプで、50万～。 各種助成金利用も。

改正個人情報保護法に対応！
IT専門家＋Pマーク審査員が共に支援する、
「IT視点」の新しいPマーク取得支援。50万円～。

併用で効果！ ７つ のサブコンテンツ

補 助 金
「事業再構築」「ものづくり」「IT導入」の各補助金申請を
支援します。頑張れ中小企業！

事業

車いすユーザー達が、AIを
活用し貴社の製品紹介動画を作ります。
1本3分以内の動画制作で、8万円～。

【会計事務所様からのご紹介限定】
税理士様よりご紹介頂き、当社が顧客のDXを推進します。
DX推進情報は、ご紹介頂きました税理士と共有し、また税理士から
財務情報を共有し、＜3つ巴＞で顧問先企業を良化する、
全く新しいサービスです。

【会計事務所様限定】
DX化の為の＜コーチング＞を実施します。
・ペーパーレスソフトを買っても、うまく使える自信が無い
・RPAソフトを買っても、自分では作る時間が無い
・顧問先とのリモート実践、誰かイチから教えて欲しい
このような要求に対して、ソフトは売らずにコーチングだけを提供します。


